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1.  Nella  negoziazione  di  un  leasing  operativo  nuovo  o  da  rinnovare,  il  locatore  può  fornire
incentivi al locatario al fine di agevolare la conclusione dell’accordo. Esempi di tali incentivi sono
un  pagamento  anticipato  per  contanti  al  locatario  o  l’indennizzo  o  l’assunzione  da  parte  del
locatore di costi del locatario (quali costi di rilocalizzazione, migliorie su immobili in affitto e costi
connessi  a  un  preesistente  impegno  di  locazione  del  locatario).  In  alternativa,  può  essere
pattuito che per i periodi iniziali della durata del leasing non debba essere pagato alcun canone
oppure che l’ammontare dell’affitto sia a canoni ridotti.

2. Il problema consiste nel determinare come debbano essere rilevati gli incentivi di un leasing
operativo nel bilancio sia del locatario sia del locatore.
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